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pro obchodniky

Evropsk4 komise zptesiiuje pravidla
ur¢ovani cen mezi dodavateli a odbérateli.

Martina Zimova Ivo Simedek
advokati, advokatni kanceldF Kocian Solc Balastik

nové blokova vyjimka, kterou zavedla

Evropska unie pro vertikalni dohody,
tedy dohody v dodavatelsko-odbératelskych
vztazich. Tyto kontrakty, jak jsou si védomi
vyrobci, distributofi, obchodnici i franizofi
a franizanti, tvofi podstatnou soucast kaz-
dodenniho podnikatelského Zivota.

Zmény, které novy piedpis zavadi, nejsou
sice tak revoluéni, jak Brusel piivodné slibo-
val, ale pfesto budou moznad podnikatelé
muset nékteré svoje obchodni smlouvy pre-
zkoumat. Pijde zejména o piipady, kdy odbé-
ratelem je stiedné velka aZ velka spole€nost.

Ackoli blokova vyjimka ve formé nafize-
ni komise je pramenem evropského prava,
podle ¢eského zakona o ochrané hospo-
daiské soutéze se vztahuje i na vertikalni
dohody, které nepodléhaji evropské regulaci.

Jinak fegeno, plati i napfiklad pro do-
hody uzavirané mezi ¢eskym vyrobcem ne-
alkoholickych napojii a jeho distributorem
— rovnéz eskou spole¢nosti. Studijni lekci
se tak nevyhnou ani spolecnosti, které ob-
choduji jen v ramci Ceské republiky.

Nastésti je na pfipadné upravy ob-
chodnich smluv dost ¢asu. Bylo stanoveno
piechodné obdobi do 31. kvétna 2011. Ne-
musite se ani bat, Ze napfesrok pfijde z Bru-
selu jiné nafizeni a bude tfeba smlouvy zno-
vu ménit. Platnost nové blokové vyjimky
byla stanovena na dvanact let, tedy az do
31. kvétna 2022,

P ocatkem éervna vstoupila v platnost

Az do triceti procent

Novéa blokové vyjimka se vztahuje stejné
jako ta byvala vyluéné na dohody o podmin-
kich nakupu & prodeje zboZi nebo sluzeb
mezi subjekty, z nichZ kazdy pusobi na ji-

ném stupni vyrobniho nebo distribuéniho
fetézce.

Obvykle jde o dohody mezi vyrobcem
a distributorem, velkoobchodnikem a je-
ho maloobchodnim odbératelem ¢&i fran-
izingové smlouvy. Pravidla pfitom do-
padaji plosné na spolecnosti viech
velikosti a také na fyzické osoby-pod-
nikatele.

Stéle plati, Ze uzaviou-li verti-
kélni dohodu dva podnikatelé,
jejichz podil na trhu nepfe-
sahne vyjimkou stanoveny
limit, a ve smlouvé si ne-
zakotvi takzvana tvrda
omezeni (jako tieba urce-
ni pevné prodejni ceny),
pravdépodobné budou
moci vyuzivat blokovou
vyjimku a nenarudi hospo-
déai'skou soutéz.

Nové vyjimka ale zprisiiuje
podminky, kdy ji lze pouZit na
vertikalni dohody mezi konkurenty,
napiiklad mezi dvéma vyrobci peiva.

Az dosud hospodaiskou soutéZ za
uritych podminek neohroZovaly dohody

Co prinasi nova
blokova vyjimka

» Blokova vyjimka obecn& upravuje pravidia
pro konkrétni oblast podnikani,

»» Tato se vztahuje na dohody mezi vyrobcem
a distributorem, velkoobchodnikem
a jeho maloobchodnim odbératelem
Gi na fransizingové smiouvy.

» Dodavatel, ktery chce blokovou wyjimku
vyuzit, miize mit stejné jako v minulosti
na trhu maximainé tricetiprocentni
Nové vSak musi mit na trhu maximainé
tricetiprocentni podil i odbératel.

» Viyrobce smi odbérateli stanovit jen
doporuéenou nebo maximélni cenu

»» Poplatky, které dodavatelé plati obchodnim
fetézclim, nemuseji poruSovat
hospodafskou soutéz

mezi podnikateli, ktefi si sou¢asné konku-
rovali na obou trovnich dodavatelsko-od-
bératelského vztahu. Napiiklad oba byli vy-
robci i distributory peciva, ktefi se dohodli,
ze jeden z nich bude odebirat a sdm distri-
buovat i peéivo toho druhého.

Nyni se vyjimka vztahuje pouze na pfi-
pady takzvané duélni distribuce. Vyrobce
petiva, ktery je sou¢asné i jeho distributo-
rem, se miize dohodnout jen s jinym distri-
butorem, nikoli vyrobcem.

Dodavatel, ktery chce blokovou vyjimku
vyuzit, miize mit stejné jako v minulosti na
trhu maximalné tficetiprocentni podil. Nové
viak musi tuto podminku splnit i odbératel.
Dopada-li nyni omezeni pravé na vas, neves-
te hlavu. Neznamen4 to totiZ, Ze kazda tako-
v dohoda je zakéazana. Jeji soulad s pravem
hospodéiské soutéZe viak bude muset vas
pravni zdstupce individuélné posoudit.

Jasnéjsi internetovy prodej
Stard blokova vyjimka jednoznalné ne-
odpovidala na otézku, kterd omezeni plati

pro internetovy prodej. Staéi si predsta-
vit situaci, kdy vyrobce kosmetiky dodava
zboZi specializovanym kosmetickym sa-
lontim s tim, Ze ma zajem, aby je s plnym
servisem a poradenstvim prodavaly pou-
ze v kamennych obchodech a nikoli po
internetu.

Nové pravidla jasné a jednoznaéné sta-
novuji, kterd omezeni jsou pfipustna a jaka
naopak absolutné nepfipustna.
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Ve smlouvach mezi dodavateli a odbéra-
teli se nesmi objevit nasledujici ujednéni:

» Ur€eni maximalniho objemu prodeje
pfes internet. Naopak je ale mozné sta-
novit miniméalni absolutni poéet vyrob-

ki, které odbératel musi prodat v kamen-
ném obchodé.
Stanoveni povinnosti, aby odbératel zaved|
na svych internetovych strankéach automa-
tické presmérovani na internetové stranky
dodavatele nebo jiného odbératele.
Povinnost, aby odbératel ukongil trans-
akci, jakmile zjisti z kreditni karty, Ze
adresa zakaznika se nenachazi na tizemi,
které ma pridélené.
» Obecny poZzadavek, aby odbératel za vy-
robky, které planuje prodéavat pfes inter-
net, platil vy3si cenu.
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Doporucené ceny

Dle nové blokové vyjimky i nadale
plati, Ze dodavatel nesmi odbérate-
le omezit v moZnosti nezavisle
uréovat prodejni cenu. Pokud
by tak uéinil, je takové ujed-
néni stejné jako drive pova-
Zovano za takzvané tvrdé
omezeni  hospodarské
soutéze a jako tako-
vé zasadné zakazané

aneplatné.

Obvykle jde o si-
tuace, kdy vyrobce
zévazné urcuje ko-

ne¢nou prodejni

cenu vyrobku.
Pripustné viak
je, aby vyrobce
stanovil dopo-
ruéenou ne-
bo maximalni

: cenu.
e Je vhodné
dodat, ze Evrop-
skid komise i zde
nové pripousti uréité vy-
jimky, kdy zakaz pifimého uréovani cen pro

dalsi prodej nemusi byt absolutni.

Kdyz vyrobce uvadi na trh novy vyrobek,
vyjime¢né miize odbérateli pfimo stanovit
prodejni cenu. Stejné tak mizZe firma po-
dle komise postupovat i béhem kratkodobé

reklamni kampané, jejiz efekt ma podpo-
Fit nizka prodejni cena. Délka kampané ale
nesmi pfesdhnout dva az $est tydni.

Zakon versus vyjimka

V pokynech, které vysvétluji nafizeni komi-
se, jsou poprvé rozebirany i dvé velmi éas-
té praktiky v oblasti distribuce zboZi pfes
obchodni fetézce. Jde o takzvany category
management a platby pfedem za pfistup
k distributoroveé siti.

Prostfednictvim dohod o spravé uréité
kategorie vyrobku, neboli category mana-
gementu, miZe dodavatel zasahovat do
marketingu vybrané kategorie vyrobki,
které prodava obchodni fetézec. Kapitan
kategorie, coZ zpravidla byvd dodavatel
s nejvétdim podilem na prodeji, navrhuje
napiiklad rozmisténi zboZi dané kategorie
vobchodé.

Vyrobce nesmi prodejci
stanovit maximalni objem
prodeje pres internet.

Je celkem znamou skutecnosti, Ze doda-
vatelé za piistup do sité obchodnich retézcii
predem plati. Tato kategorie viak zahrnuje
i daldi praktiky jako poplatky za udrZeni
zboZi v nabidce nebo za moZnost Géasti na
reklamnich akcich distributora.

MozZna pro vas bude prekvapivé stano-
visko Evropské komise. Ta totiZ nevnima
tyto praktiky pfi splnéni urcitych podminek
jako apriori zavadné. Samoziejmé s pod-
minkou, Ze dodavatel ani distributor nepre-
kroéi tricetiprocentni podil na trhu.

V souvislosti s aplikaci nové blokové vy-
jimky proto bude zajimava jeji konfrontace
se zakonem o vyznamné trzni sile. Ten totiz
napfiklad vyslovné zakazuje odbérateli in-
kasovat zalistovaci poplatek pred vystave-
nim objednavky, zatimco blokova vyjimka
to v podstaté pfipousti. Konkrétni reseni
zfejmé piinese rozhodovaci praxe. [




